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EN LA NOTICIA

REPUBLICA CHECHA: La economia checa podria crecer al 3% en 2019

La Camara de Comercio de la Republica Checa prevé que la economia de su
pais crezca un 3% durante este ano, siempre que el comercio internacional no
se vea especialmente comprometido por el Brexit o por las tensiones existentes
entre China y Estados Unidos.

EL PIB de la economia checa ya se desarrollo a un ritmo del 3% durante 2018
gracias al impulso de la demanda interna, especialmente en la formacion bruta
de capital fijo y en el gasto del consumo final de los hogares, y a la mejora del
rendimiento experimentado a finales del ano en las actividades industriales y
comerciales.

No obstante, las mencionadas incertidumbres en el comercio internacional y el
crecimiento salarial podrian seguir amenazando la toma de decisiones de las
empresas checas en materia de inversiones. Los resultados de la Gltima
encuesta de la citada camara sobre el asunto muestran que el 28% de las
companias tenia previsto retrasar sus decisiones de inversion a finales de 2018,
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mientras que solo el 23% esperaba aumentar su actividad inversora a corto
plazo.

Segun informa Xinhuanet, los representantes de la camara checa también se
mostraron preocupados por el rapido aumento de los salarios, que podria llegar
a ser del 7,6% nominal en este ano. De hecho, este aumento de los costes
laborales es visto por los empresarios como una barrera mas importante para el
crecimiento que la progresiva escasez de trabajadores.

En este sentido, y de acuerdo con lo sehalado por la Comision Europea en su
Winter 2019 Economic Forecast, la competitividad de las exportaciones checas
corre el riesgo de verse afectada por el aumento de los coste laborales
unitarios reales debido al crecimiento moderado de la productividad.

La institucion europea apunta, ademas, que la combinacion en la RepuUblica
Checa de una tasa de desempleo muy baja y la reducida proporcion de personas
que buscan empleo por vacante podria alentar a las empresas a invertir mas en
la automatizacion de procesos y en maquinaria, lo que aumentaria a medio
plazo la productividad.

Por otra parte, la actividad econémica en la UE y en la Eurozona se desacelero
en 2018. Asi se nos indica que si bien ya se habia registrado una moderacion del
crecimiento, la desaceleracion en la segunda mitad del afio pasado resulto ser
mas pronunciada de lo esperado. Se prevé, igualmente, que durante los dos
proximos anos la economia continlie creciendo, pero a un ritmo mas lento.

De este modo, el crecimiento en la zona euro se redujo al 1,9% en 2018, que
fue el mismo porcentaje conseguido para toda la UE28. Esta evolucion refleja,
segln la prevision comunitaria un menor apoyo del entorno externo, marcado
por el crecimiento de la incertidumbre relacionada con las politicas
comerciales, y una tendencia a la baja en la produccion manufacturera mundial
que se tradujo en un crecimiento mas débil del comercio global. La zona del
euro se ha visto especialmente afectada por esta situacion, dada la orientacion
geografica de su comercio exterior y su especializacion en productos.

Fuente: Xinhuanet, Comision Europea - 28/02/2019

UNION EUROPEA: El Parlamento Europeo aprueba crear un mecanismo para
conseguir un mayor control de la inversion extranjera

El Parlamento Europeo ha aprobado la creacion de una nueva herramienta a
escala europea para el seguimiento y la seleccion de las entradas de inversion
extranjera directa (IED), con el objetivo de proteger los intereses de la UE en
sectores estratégicos. El texto aprobado por esta institucion es el resultado de
las conversaciones a tres bandas con la Comision Europea y el Consejo, que
concluyeron el pasado noviembre.
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El nuevo marco europeo para el control de la IED permitira a los miembros de
la UE y a la propia Comision cooperar e intercambiar informacion sobre
inversiones de terceros paises que puedan afectar la seguridad y la estabilidad
dentro de la UE. El nuevo reglamento protege infraestructuras criticas dentro
de los sectores de la energia, el transporte, las comunicaciones, el espacio, las
finanzas o el manejo de datos, y abarca ambitos como la inteligencia artificial,
la robética o la fabricacion de semiconductores.

Ademas, los negociadores han agregado otros sectores de relevancia, como son
los de la salud, la defensa, los medios de comunicacion, la biotecnologia, la
seguridad alimentaria y el relacionado con el suministro y tratamiento de agua.

Este sistema posibilitara que la Comision emita su opinion cuando una inversion
amenace la seguridad o el orden publico de mas de un Estado miembro o
cuando una inversion pueda socavar el trabajo de uno de los programas
especiales de la UE, como Horizonte 2020 o Galileo. Se espera igualmente que
sirva para fomentar la cooperacion internacional para la seleccion de
inversiones, lo que incluye compartir experiencias, practicas e informacion.

La herramienta creada, que tiene en cuenta la necesidad de operar en plazos
cortos, también establece ciertos requisitos para los paises que deseen
mantener o adoptar un mecanismo de seleccion a escala nacional, pero les da
la Ultima palabra sobre si una operacion especifica debe permitirse o no en su
territorio.

El nuevo reglamento entrara en vigor una vez que el Consejo también dé su
aprobacion. Realizado ese tramite, los Estados miembros y la Comision tendran
18 meses para establecer los arreglos necesarios para que el nuevo mecanismo
funcione.

Destino principal de inversiones

La UE dispone de uno de los marcos para la inversion mas abiertos del mundo y
es el principal destino de la IED, al representar la acumulada mas de 6,29
billones de euros a finales de 2017. En la actualidad, 14 Estados miembros,
entre los que se encuentra Espana, cuentan con mecanismos nacionales de
seleccion de la inversion y otros paises estan dando pasos en este sentido. Estos
instrumentos difieren ampliamente en cuanto a su disefo y alcance, pero
comparten el mismo objetivo de preservar la seguridad y el orden pulblico.

Durante los ultimos 20 anos, la estructura y origenes de la IED en la UE han
cambiado de forma radical, mientras las entradas procedentes de las
economias emergentes crecian. Por ejemplo, las inversiones de China se han
multiplicado por seis durante este periodo y las de Rusia se han duplicado.
Algunas de ellas se han dirigido a sectores estratégicos y, a menudo, han sido
realizadas por empresas con propiedad estatal o con vinculos con sus
respectivos Gobiernos.

Fuente: Parlamento Europeo, 26 de febrero de 2019
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CHINA: Un cambio de paradigma.

Llevamos dos décadas acostumbrandonos a un titular muy repetido: la
economia china supera en tamafo a la de alguna potencia occidental, en
realidad a EE. UU. Sin embargo, si el titular nos habla de una fabulosa
trayectoria, lo que interesa en realidad es el resto del texto: la transformacion
gradual de una economia basada casi exclusivamente en la industria y en el
bajo coste de su mano de obra a otra que prioriza el desarrollo tecnoldgico, la
innovacion y la sostenibilidad.

Fue en 2012 cuando se consumo el giro: el sector terciario desplazo por primera
vez al secundario. Al mismo tiempo, se consolidaba la transformacion del
propio ecosistema industrial, reconfigurando por completo el perfil
predominante de los inversores extranjeros en el pais.

Por un lado, las compaiias con actividades de escaso valor afadido e intensivas
en mano de obra se vieron (y se ven) obligadas a trasladarse a paises como
Bangladés o Vietnam. Por otro lado, nuevos actores desembarcan en el pais
atraidos por este nuevo entorno. Para muchos operadores estar hoy en China es
relevante no solo por la dimension de su mercado, que es inmensa, sino para
aprender a competir y a colaborar con las empresas, el capital humano y las
autoridades chinas, algo que influye e influira de forma creciente también en la
propia economia espanola y en los mercados tradicionales en los que nuestras
empresas desarrollan hoy dia su actividad.

Como indica Carlos Julian Tértola, consejero econémico y comercial jefe de la
Ofecomes en Cantén, “el pais continuara siendo la 'fabrica del mundo’, pero
enfocada a productos mas avanzados tecnoldgicamente, lo que supone un polo
de atraccion para empresas de sectores emergentes como las smart cities o el
big data. China seguira atrayendo inversion mundial (y espaiola) debido a sus
inigualables condiciones en materia de infraestructuras, disponibilidad de toda
la cadena de suministro en un mismo lugar, volumen de mano de obra y, por
supuesto, acceso al mercado doméstico”.

Mas alla del concepto de fabrica del mundo, China es ya un mercado de tal
dimension y potencial de crecimiento que las estrategias de inversion
extranjeras se dirigen de forma mayoritaria a producir en China para vender en
China. Cada vez hay un mayor numero de multinacionales que estan situando
centros de I+D de primer nivel en China, promoviendo las capacidades del pais
en este ambito, pero también aprovechando y aprendiendo del dinamico
entorno de innovacion que se esta construyendo.

Con la mirada en 2025




Esta transformacion esta, en gran parte, articulada internamente por el plan de
desarrollo industrial Made in China 2025 y hacia el exterior por China Go Global
y la Belt and Road Initiative (ver nuestro articulo de julio de 2018),
conformando las tres grandes apuestas del Gobierno para el futuro. De hecho,
en octubre de 2017 la Belt and Road Initiative fue incluida dentro de la
Constitucion del Partido Comunista Chino como un reflejo de su preponderancia
politica.

En ellas se pretende aplicar el concepto “crecimiento de calidad”, introducido
por el XIX Congreso del Partido Comunista, cuya importancia es subrayada por
Sergio Pérez Saiz, consejero economico y comercial jefe de la Ofecomes en
Pekin, en un articulo publicado en el Boletin Economico de ICE de marzo de
2018 y dedicado especificamente a la evolucion del pais asiatico.

Dicha estrategia ha sido sancionada recientemente por el propio presidente Xi
Jinping en la feria de importadores China International Import Expo.

La China International Import Expo (CIIE)

Esta feria se celebro en Shanghai entre los dias 5 y 10 de
noviembre de 2018. Conto con la presencia de la Secretaria
de Estado de Comercio y en ella_el ICEX participé con
diversos pabellones oficiales.

En su discurso inaugural, el lider chino, Xi Jinping, anuncio
que su pais realizara importaciones de bienes y servicios por
valor de 40.000 millones de dodlares durante los proximos 15
anos, con especial énfasis en los productos tecnoldgicos.

La feria CIIE ha tenido un papel claro en la labor de
propaganda e imagen del Gobierno chino para mostrarse
como promotor de la apertura y el libre comercio en el
actual contexto turbulento de guerra comercial vy
tecnologica con EE. UU. Sin embargo, es preciso que China
muestre aun con hechos que puede ganarse este papel,
haciendo que esos mensajes de apertura se filtren y afecten
positivamente al dia a dia de las empresas extranjeras.

China es hoy aln una de las economias mas restrictivas a la
inversion extranjera (segun indice de la OCDE sobre
restricciones a la IED), ofreciendo un marco desequilibrado
de acceso al mercado frente a la UE. Diversas adquisiciones
realizadas por empresas chinas en Europa no habrian podido
producirse en sentido inverso por empresas europeas en
China (hay ejemplos concretos en operaciones de
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adquisicion de companias de software, servicios de IT y
centros de datos, sector audiovisual, etc.). Existe, por
tanto, asimetria en la apertura a la inversion.

En cuanto al comercio, China mantiene ain cerrados a la
importacion procedente de Espana muchos productos
agricolas en los que nuestro pais ofrece un gran potencial.
Solo pueden exportarse cuatro tipos de productos frescos
sobre la base de una lista cerrada de proveedores: porcino,
citricos, fruta de hueso y pescado. Existe un amplio elenco
de frutas, productos carnicos y variedades de pescado que
no pueden aun exportarse.

En relacion con la inversion, aunque se han producido
cambios positivos al reducir la lista negativa de sectores en
los que esta restringida la IED, lo cierto es que desde julio
de 2018 sigue habiendo 48 (frente a los 63 existentes
anteriormente).

Es una lista aln extensa que ademas afecta al acceso al
mercado, pero no hace mencion de la permanencia vy
desarrollo de actividad en el mismo, un aspecto en el que
existen numerosos casos de discriminacion y ausencia de
trato nacional. La propia existencia de una Ley de Inversion
Extranjera ya demuestra que se establece un régimen
especial para las empresas foraneas frente a las locales.

Las perspectivas que abre el plan Made in China 2025 son muy interesantes
para el tejido empresarial espanol, el cual “puede proveer bienes de equipo
que permitan aumentar la robotizacion y automatizacion de la industria china”.
Al mismo tiempo surgiran oportunidades de cooperacion tecnoldgica en
sectores como el aeroespacial, la maquinaria agricola o la biotecnologia, sin
olvidar el ambito de las energias renovables o el de las infraestructuras
ferroviarias de alta velocidad.

De forma particular, el sector de la automocion y el vehiculo eléctrico ofrece
un futuro prometedor en un pais que se ha situado a la cabeza en materia de
produccion, electrificacion y actividades de 1+D en este campo.

Es ademas un sector en el que se estan produciendo movimientos de apertura
para facilitar el establecimiento de estructuras de capital con mayoria de
participacion extranjera, lo que repercutira de forma favorable en la
flexibilidad de la actividad desarrollada por las compaiias espaiolas en China.
De hecho, una parte significativa de las mas de 20 empresas espaiolas y 60




fabricas que tienen en el pais asiatico estan trabajando con multinacionales y
empresas locales para ofrecer soluciones en el desarrollo de los vehiculos de
nueva energia.

Lo aprendido y desarrollado en China en este campo esta teniendo un impacto
positivo sobre la propia capacidad competitiva de nuestras compaiias en
Espana y en el resto de paises en los que desarrollan su actividad, porque estar
hoy en China compitiendo implica estar en uno de los mercados mas exigentes
del mundo y desarrollando capacidad competitiva de primer nivel a escala
mundial.

De acuerdo con la opinidon de varias empresas espanolas del sector, incluso la
relacion que ellas mismas estan desarrollando actualmente con fabricantes OEM
chinos en torno al vehiculo eléctrico puede permitir a lo largo de los proximos
anos atraer inversion en el sector de la automocion hacia Espana a medida que
dichos fabricantes expandan globalmente su actividad productiva e identifiquen
como zonas prioritarias de inversion aquellas en las que cuenten con una densa
red de proveedores de referencia, como es el caso de Espafa, segundo mayor
fabricante de automadviles de Europa.

Otro ambito como el aerondutico, en el que la empresa estatal china COMAC
aspira a entrar como proveedor complementario de Airbus y Boeing, esta
generando ya oportunidades destacadas para empresas espafolas, tanto de
suministro de equipos y know-how como de inversion, con el establecimiento
de joint ventures en China para desarrollar actividad productiva en el futuro.

Limites y reticencias

Transformar el modelo productivo de la segunda mayor economia del mundo es
una tarea que exige tiempo de adaptacion y una rigurosa evaluacion. A pesar
de los evidentes avances, la economia china se enfrenta a lo que Pankaj
Ghemawat y Thomas Hout denominan, en un ensayo publicado en Foreign
Affairs, “la larga escalada”.

El texto sugiere que la experiencia de China como potencia manufacturera en
bienes de gama baja no necesariamente facilita o cualifica la transicion a la
produccion de bienes de gama alta. Segun los autores, el desarrollo de China
tiende a moverse ‘con la corriente’ (downstream): “absorber tecnologias
importadas, simplificar procesos y adoptar disenos avanzados para productos
mas basicos a un bajo coste. Esta actividad innovadora en los margenes se ha
mostrado eficaz para sectores basados en tecnologias maduras, como el
equipamiento portuario”.

El consejero espaiol Alfonso Noriega no comparte del todo esta vision, pues
destaca que “el Gobierno chino lleva desde hace anos incentivando la
implantacion de centros de 1+D de grandes multinacionales en China y la
creacion de centros de excelencia entre universidad y empresa para impulsar
su capacidad de desarrollo tecnoldgico enddgeno, algo que en algunos sectores
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ha favorecido que este pais se encuentre a la cabeza en el desarrollo de
tecnologias vinculadas a medios de pago madviles y banca on-line, gestion de big
data, comercio electrénico o automocion eléctrica”.

Anade Noriega que “grandes multinacionales anuncian a bombo y platillo la
apertura de un nuevo centro de I1+D TIER1 en China para atender tanto a las
politicas dictadas por el Gobierno como a las necesidades a la hora de competir
y poder reaccionar con suficiente agilidad y adaptacion a requerimientos
especificos de un mercado como el chino, tremendamente dinamico y
exigente”.

El Plan China

Con el objetivo de aprovechar de la manera mas eficaz ventanas de
oportunidad y respaldar a las empresas espafiolas en su expansion por un
mercado en el que su presencia aln es insuficiente, la Secretaria de Estado de
Comercio ha puesto sobre la mesa el Plan China .

Este se implementa a través de diversas estrategias: ofrecer un apoyo a la
internacionalizacion cada vez mas adaptado a las necesidades y al perfil de las
empresas espanolas; incorporar la innovacion, la tecnologia, la marca y la
digitalizacion a la internacionalizacion; desarrollar el capital humano para la
internacionalizacion, aprovechar mejor las oportunidades de negocio derivadas
de la politica comercial comdn de la UE y de las instituciones financieras y
organismos multilaterales y reforzar la coordinacion y complementariedad de
acciones entre todos los actores relevantes en materia de internacionalizacion.

Fuente: ICEX

3.- SECTORES

INDIA: EL mercado de maquina herramienta en India

El sector de la maquina herramienta es aquel que proporciona medios
productivos a todas las actividades de las economias. Las industrias que mas
maquina herramienta demandan son el sector del automdvil y sus
componentes, la industria aeronautica y aeroespacial, el ferrocarril, la
industria de generacion energética, la fabricacion de electrodomésticos, la
subcontratacion metalica y el sector de moldes y matrices. Estos son solo
algunos de los sectores que estan generando una demanda mas fuerte en la
India, lo que en gran parte se debe al desarrollo econémico del pais en la
Ultima década y al plan Make in India lanzado en el ano 2014, con el que se
pretende hacer del pais un centro manufacturero mundial.
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El tamano del mercado de la maquina herramienta en India es de 1,7 millones
de dolares, de los cuales el 92% es maquinaria para cortar metales y el 8% es
maquinaria para deformar metales.

Se espera un crecimiento del 25% a 30% en el sector en los proximos anos, hasta
2022, siempre y cuando las politicas gubernamentales lo sigan apoyando.

La produccion de maquinaria para cortar metales en India registré en 2018 un
nivel de ventas de 10.672 crores (10 millones). De todas estas maquinas, el
84,58% tienen control numérico (CNC) y solamente el 15,42% no lo tienen. Este
es un dato positivo, ya que las maquinas CNC ofrecen mayor precision,
fiabilidad y flexibilidad que las maquinas de cortado tradicional. Por otro lado,
la maquinaria de deformado de metales producida dentro del pais es
principalmente sin control numérico. India ofrece un bajo coste en la mano de
obra, uno de los factores por los que la maquina herramienta sin control
numeérico aun se sigue produciendo en el pais.

Las importaciones en el sector de maquinaria herramienta en India han
alcanzado los 7.752 crores durante el afo fiscal 2017-18, en comparacion con
los 6.173 crores que se facturaron en el ano fiscal 2016-17, lo que supone un
aumento de las importaciones de maquinaria herramienta del 25,6%.

La gran mayoria de las importaciones provienen de paises asiaticos como
Japon, China o Taiwan, aunque desde Europa también se reciben numerosas
importaciones, principalmente desde Alemania e Italia.

En referencia al precio de la maquina herramienta, la importada resulta mucho
mas cara que la producida localmente debido al mencionado bajo coste de la
mano de obra y a las escasas innovaciones tecnoldgicas del producto local. No
obstante, al no existir productos sustitutivos a la maquina herramienta, el
precio puede no ser un factor determinante siempre y cuando se demuestren
las ganancias de productividad en el medio plazo.

India se sitGa en el noveno puesto como destino de exportacion de maquina
herramienta para las empresas espanolas. Las maquinas herramienta
provenientes de Espana con mejor acogida en India son las mandriladoras,
fresadoras y prensas, todas ellas con control numérico.

Actualmente, existen 12 empresas espanolas fabricantes de maquina
herramienta que operan productivamente en el pais y tiene base en el mismo.

Son muchos los canales de distribucion disponibles en India, aunque el mas
favorable para comenzar a exportar al pais es via agente o distribuidor, los
cuales trabajan por territorios (debido al gran tamano del pais) y suelen exigir
exclusividad territorial.

La carga arancelaria efectiva total media para todos los cédigos arancelarios
propuestos y estudiados en este informe es del 27,735%.




Las perspectivas de crecimiento de la industria sitian a la India como un
referente mundial en cuanto a la demanda de maquina herramienta. Por tanto,
a pesar del alto crecimiento de la produccion local, todavia se va a depender
altamente de las importaciones.

En el marco del programa Make in India se pueden identificar oportunidades
para el sector de la maquina herramienta en las siguientes industrias: sector
del automovil y sus componentes, equipos de defensa, maquinaria eléctrica e
industria del ferrocarril.

Informe completo disponible en:

https://www.icex.es/icex/es/navegacion-principal/todos-nuestros-
servicios/informacion-de-mercados/estudios-de-mercados-y-otros-documentos-
de-comercio-exterior/DOC2019811106.html

Fuente: Oficina Economica y Comercial de la Embajada de Espana en Mumbai
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